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ntrocorrente.

11 prof. Volker Schuls ripor-

ta in un editoriale pubbli-
cato su questo fascicolo di
Naturall alcune critiche a come
vengono condotti, in Germania, i
conteggi degli effetti indesiderati
nella farmacovigilansa sui fitote-
rapici. Inoltre espone nuovi criteri
su come si possano interpretare i
diversi aspetti del concetto stesso
di “farmacovigilansa”.
Benché Uargomento possa sembra-
re delicato, Naturall ha ritenuto,
non solo opportuno, ma forse
necessario, rendere note anche in
Italia, le osservasioni riportate dal
prof. Schuls, sia perché provengo-
no da una persona e da una
nagione sempre all’ avanguardia
nella fitoterapia, sia perché posso-
no servire da esempio anche ad
altri Paest, sia perché proprio in
questi ultimi tempi, si evidensiano
sempre pitt opinioni che vogliono
limitare la fitoterapia clinica, cioe
scientifica o come si dice ora “del-
levidensa™.
E’ un argomento di grande attua-
lita 0ggi in Italia e vi consigliamo
di leggere Uarticolo attentamente,
perché invita alla prudensa ma
non all abuso.
Siamo lieti inoltre di segnalare un
nostro interessante progetto, che
sara utile a tutto il settore, una
“marketing survey” : chi sono gli
operatori del “punto vendita natu-
rale” e come vogliono costruire il
loro futuro?
La nostra non é una intervista a
pochi esponenti del settore, ma é
una ricerca su un campione signi-

o

ficativo di operatori, che potra dare
delle risposte essensiali a chi vuole inve-
stire nel settore del “naturale” sia nella
segione produttiva, che in quella distri-
butiva o di vendita al dettaglio. Nella
scheda del questionario, che trovate
sulla rivista a pagina quarantanove, ci
sono le diverse categorie relative al
punto vendita, che i nostri intervistati
spunteranno riconoscendosi tra una di
quelle citate.

Come vedrete, poniamo una quindicina
di domande, molto chiare, semplici, per
non confondere lUintervistato e mantene-
re Lattenzione. Ci sono domande «
risposte chiuse nelle quali ci si deve
limitare a spuntare delle risposte gia
preordinate, e ci sono delle domande in
cut si e liberi di esporre con piu liberta
le proprie risposte.

La competensa nel settore da parte dei
ricercatori é una garansia di serieta e
in fase di analisi ed elaborasione finale,
ot assicuriamo che sara posta molta
attensione all’attendibilita delle risposte,
nella presentasione dei risultati.

Questo studio, portando alla creasione
di una raccolta dati che prima non esi-
steva, diventera uno strumento essen-
siale da cui poter partire con future ini-
siative. Attraverso questa indagine,
Naturall sapra come si sta muovendo
0891 il nostro mercato e potra quindi
monitorarlo partendo dalla realtda con-
creta ed attuale. Invitiamo gli operatori
del “punto vendita” a venirei a trovare
nel nostro stand durante il Sana di
Bologna, dove, rilasciando Uintervista di
persona, riceveranno come omagsio un
libro della nostra Collana “i quaderni di
aggiornamento scientifico di Naturall”.
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